YOUNG
PROFESSIONALS

Jetzt bewerben

XING ist das fuhrende soziale Netzwerk im deutschsprachigen Raum fur alles
rund um Beruf und Karriere. Mehr als 1.500 Mitarbeiter geben jeden Tag alles,
um unsere uber 18 Millionen Mitglieder auf ihrem Weg in eine bessere
Arbeitswelt zu begleiten: For a better working life.

Teamlead New Business
Solutions (m/w/d)

Wir als XING E-Recruiting GmbH revolutionieren den HR-Markt: Mit unseren E-Recruiting
Lésungen wirken wir dem Fachkraftemangel entgegen und unterstitzen Trends wie
Employer Branding und Digitalisierung. Die XING E-Recruiting ist hierbei eine 100%-ige
Tochter der New Work SE.

Wir wachsen weiterhin stetig als Organisation und sind als Team alleine in den letzten 3
Jahren um Uber 200% auf rund 100 Sales-Mitarbeiter/innen gewachsen. Magst Du Teil
dieser Erfolgsgeschichte sein, um gemeinsam unsere Zielen zu erreichen und den Markt
in Deutschland zu erobern?!

Eine Aufgabe, die herausfordert:

= Wir suchen eine starke Teamleitung, die Potenziale der DACH-Region erschlieBt und
dabei im Neukundenvertrieb unserer E-Recruiting-Produkte nachhaltige Erfolge bei
unseren GroBkunden erzielt

= Du verantwortest die Neukundengewinnung und flhrst ein senioriges Sales Hunter
Team fachlich und disziplinarisch anhand von definierten KPIs


https://new-work-se.onlyfy.jobs/apply/u7me07zrq2ii1rufcrwnf0nkp36poob

Du schaffst eine motivationsstarke, positive und antreibende Atmosphare im Team

Du agierst als Vorbild und erzielst als Teil Deiner Aufgabe selbst Erfolge in der
telefonischen Neukundenakquise

Das Hauptziel Deines Teams ist es, strategisch unsere Key Accounts zu durchdringen
Du planst und setzt MaBnahmen und Losungen ein, um das Vertriebsziel des Teams zu
erreichen, dabei setzt du zum Beispiel Verkaufs-Coaching oder andere Methoden zur
Qualitatssteigerung ein

Durch Deine Fachexpertise stellst du den nachhaltigen Erfolg sicher und schlagst auch
die Bricke zu unseren Bestandskunden-Vertriebsteams in Hamburg

Ein Background, der uberzeugt:

Du bringst mehrjahrige Erfahrung im Vertrieb von Dienstleistungen und/oder
beratungsintensiveren Produkten (idealerweise im Online-/ digitalen Bereich) mit
Neue Markte zu erschlieBen treibt Dich an und Du hast Freude daran, ganze
Unternehmensorganisationen mit Deinem Team zu durchdringen

Du hast mind. 4 Jahre Erfahrungen in der FiUhrung eines mehrképfigen Senior-
Vertriebsteams.

Du bist eine gewinnende Persdnlichkeit mit sehr guter Kommunikationsfahigkeit

Du bist gelibt in der Arbeit mit Accountplanen und bist erfahren in vernetztem Denken
Deine ausgepragte Eigenmotivation, Ergebnis- und Abschlussorientierung machen Dich
zum Erfolgstyp.

Soziale Medien, MS-Office und CRM-Systeme (idealerweise Sales Force) sind Dein
"daily business".

Wenn Du noch ausgezeichnete Deutsch- und sichere Englischkenntnisse mitbringst
und ein attraktives Provisionsmodell schatzt, bist Du bei uns genau richtig.

Dein Package:
Wir bieten Dir einen modernen Arbeitsplatz im coolen Office in der Wiener Innenstadt mit
allem Drum & Dran:

Ein motivierendes Provisionsmodell

Umfassendes Onboarding in unserer Sales-Akademie und regelmaBiges Coaching
Getranke, Bio-Obst und Sodexo-Essensgutscheine

6 Wochen Urlaub

Eine Dachterrasse zum Chillen, TischfuSball & FIFA zum Vergntgen in der Pause
Eine Mitgliedschaft & Goodies im Sales Excellence Club fur Deine herausragenden
Erfolge

Wir bieten Dir auch laufend Weiterbildung und Unterstlitzung durch unseren Sales Coach
und sorgen mit unseren flachen Hierarchien fur eine gelebte DU-Kultur!

Als attraktives Einstiegsgehalt bieten wir ab 45.000,-- Euro (Fixum, brutto far
Vollzeit) - die Realitat sieht mit einem zusatzlichen variablen

Anteil, abhangig von Deiner Zielerreichung sehr viel besser aus! Dein
tatsachliches Gehalt klaren wir gern persénlich.



XING als Arbeitgeber - For a better working life

Du hast noch offene Fragen?

gm

Carolin Kammer



https://www.xing.com/profile/Carolin_Kammer/
https://www.xing.com/profile/Carolin_Kammer/
https://new-work-se.onlyfy.jobs/apply/u7me07zrq2ii1rufcrwnf0nkp36poob
https://www.youtube.com/watch?v=Nn4o2w4BbAs

